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EDITORIAL

Tenemos madera
para crecer

El inicio del nuevo periodo del Gobierno y del Congre-
so ofrece la oportunidad a un sector con visién de largo
plazo, como es el forestal, para proponer estrategias, ac-
ciones e instrumentos de politica publica que continten
su proceso de crecimiento y fortalecimiento.

Con base en la posicidn de los empresarios agremiados
y con los ingredientes académico y analitico, la Federa-
cién ha planteado estrategias arménicas para los tres
eslabones de la cadena: el bosque natural, el bosque
cultivado y la transformacién y producto final.

Para el futuro inmediato, y como hechos tangibles para
el 2018, estas deberian ser las realidades del sector.

En cuanto al bosque natural, se requiere la puesta en
marcha de un ejercicio eficaz de manejo forestal sos-
tenible en cada region, donde funcionen esquemas
de gobernanza forestal adecuados (FLEGT) y un siste-
ma de administracion, gestion, control y vigilancia de
los bosques naturales que garantice transparencia y
efectividad.

Ademas, incorporar el principio Unico de Legalidad enla
politica de compras publicas, con apoyo en la certifica-
cion forestal voluntaria.

En las plantaciones forestales comerciales, se espe-
raria tener 1 milléon de hectéreas sembradas, la certeza
de derecho en la titularidad de la tierra, una zonificacion
forestal nacional, procesos y procedimientos publicos
previamente establecidos y normas reguladoras de esta
actividad.

A mas tardar, para el 2015, debera conformarse una di-
reccion forestal, ente administrativo o grupo forestal del
Ministerio de Agricultura, con la capacidad operativa y
decisoria necesaria para las funciones de competencia
del Gobierno, distintas de la operacién de instrumentos
financieros.

La reforestacion comercial también requiere un plan de

formacién de capital humano y una entidad de investi-
gacion que tenga a su cargo no menos del 5 por ciento
de los proyectos de investigacion, previamente defini-
dos en la Agenda Sectorial de 2012.

En transformacion y producto final, buscamos un
incremento del 10 por ciento en el uso y consumo de
madera legal y materias primas semielaboradas legales
y un estudio de prefactibilidad, cofinanciado y ejecuta-
do por expertos, para establecer la necesidad y posibili-
dades de un esquema publico-privado de transferencia
tecnoldgica sectorial. Este es necesario en el 2016.

Los ejemplos de Peru, Ecuador, Chile, Argentina y Brasil
son exitosos y nos sirven de referencia.

Hay otros tres aspectos mds que deben tenerse en
cuenta: un sistema de informacién sectorial centrado
en la Ventanilla Unica Forestal, un ejercicio piloto de
asociatividad, que incluya produccioén forestal y Pymes
de productos, encaminado a incrementar la competiti-
vidad y productividad de los actores.

Por ultimo, un programa que informe y sensibilice al
consumidor final sobre lo positivo que le resulta el con-
suno de productos fabricados con madera legal.

Los productores y los empresarios de los sectores fo-
restal y de la madera estan listos a apoyar las iniciativas
anotadas, invertir y a la disponibilidad de cambio.

Asi, estan dispuestos a asumir buena parte de las obli-
gaciones conjuntas para lograr resultados econémicos,
sociales y ambientales que el pais requiere y solo este
sector puede ofrecer.

Estimado equipo de Gobierno, aprovechen nuestra ma-
dera para crecer.

Alejandra Ospitia Murcia

Directora Ejecutiva
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El sector maderero de Colombia capto la aten- empaque pueden cambiar su

cién de 121 importadores internacionales entre negocio.

enero y julio de 2014, manifestando su interés

de compra en productos como pisos, puertas, Vea nuestras historias en
muebles para cocina, exteriores, para restau- -
rantes 3 hotles openthefuture.info

Este fue el resultado de los eventos Macrorrue-
da 50 y Rueda de Negocios de Dotacion Hote-
lera que se realizaron durante el primer semes-
tre, organizados por Proexport Colombia, como
parte de su estrategia de apoyo para la expan-
sion e internacionalizacion de la industria.

Como resultado de los dos eventos, los empre-
sarios extranjeros reportaron expectativas de
negocios por 29,9 millones de dolares y com-
pras cerradas por 1,3 millones de ddlares, se-
gun los reportes de la entidad.

“El valor agregado es clave para lograr expor-
taciones exitosas, especialmente en dos de los
sectores que hemos identificado como poten-
ciales, que son el de mobiliario para hoteles y
para la construccion’, senalé la presidenta de
Proexport Colombia, Maria Claudia Lacouture.

Para el sector de muebles y maderas colom-
biano, la entidad identificé oportunidades de
negocios en 36: paises Alemania, Antillas Ho-
landesas, Argentina, Aruba, Australia, Bélgica,
Bolivia, Brasil, Canada, Chile, China, Costa Rica,
Ecuador, El Salvador, Emiratos Arabes Unidos,
Espafa, Estados Unidos, Francia, Guatema-
la, Haiti, Honduras, India, Israel, Italia, Libano,

Smurfit Kappa

Open the future
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México, Paises Bajos, Panamj,
Paraguay, Peru, Portugal, Puer-
to Rico, Republica Dominicana,
Trinidad y Tobago, Turquia y Ve-
nezuela.

En China, por ejemplo, hay una
demanda sentida de maderas
como cumara, balsamo y joto-
ba para la fabricacién de pisos,
mientras que los compradores
quieren tener proveedores que
ofrezcan productos con alguna
transformacion.

Por su parte, el mercado mexica-
no busca muebles bajo el con-
cepto RTA (Ready To Assemble) o
listos para armar, para estudios,
salas y dormitorios; también hay
potencial para la oferta colom-
biana de sofas y muebles en piel
con disenos exclusivos.

En otros mercados como el italia-
no los compradores tienen muy
en cuenta los disefios y la calidad
de los productos, mientras que
se han identificado nichos para
muebles como con elementos
técnicos y ecoldgicos.

‘ FEDEMADERAS / Agosto
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De acuerdo con las estadisticas
de comercio exterior reportadas
por el Dane, Panama, Estados
Unidos, Venezuela, India, Ecua-
dor, Pert, Costa Rica, Chile, Mé-
xico y China son los principales
destinos de las exportaciones
colombianas del sector, que en
2013 totalizaron 129,5 millones
de ddlares, mientras que durante
el primer semestre del 2014 su-
maron 58,3 millones de délares.

Un total de 121
compradores
extranjeros buscaron
negocios con el
sector maderero de
Colombia en 2014

Con la participacion
en la Macrorrueda
50y enla Rueda de

Negocios de Dotacion
Hotelera se reportaron
expectativas de
negocios por 29,9
millones de ddlares.
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Teléfono: (57 4) 444 74 58
www.silvotecnia.com / info@silvotecnia.com




Inmunizadora

SERYE S.A.

Somos pioneros en el campo de la madera
tratada, con una experiencia de mas
de 30 afios produciendo
madera inmunizada para los sectores
de la construccidn, agropecuario y eléctrico.
Nuestra Planta de produccién es una de
las mas grandes del pais;
esta capacidad nos ha permitido participar
en grandes proyectos
a nivel nacional e internacional con éptima
calidad.

MADERATINMUNIZADA
Estacones, madera cilindrada, media madera,
alfardas, postes, madera aserrada.
MADERALAMINADA

Madera estructural, vigas, columnas,
techos, mesones, tablones.

OBRASICIVILES

Casas, cabafas, campamentos, kioscos, decks,
pérgolas, cercos, puentes, pesebreras ,portadas.

RECREACION

Juegos infantiles, casas de mufiecas, mesas
picnic, bancas de jardin.

OTROSIPRODUCTOS

Senderos ecoldgicos, perreras, cebaderos,
casetas, basureras.

Calle 16 A Sur No. 9E-157
Loma El Tesoro (Medellin)
La Ceja, Via hacia La Union 1.5 Kms.
Tel. (4) 553 15 02
mail:serye.sa@inmunizadoraserye.com.co

S © () 317 50

FRR
150/ 003 F0A ) : S - .

4 HURESN VERITAS | " % q q
- N\ www.inmunizadoraserye.com.co
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ENTREVISTA

Muebles El Cid
renacio de sus
cenizas

Luego de haber sido una de las empresas mas exito-
sas del sector del mueble en el pais, con un amplio
reconocimiento no solo por la marca, su eslogany la
calidad de sus productos, de forma discreta volvié al
mercado Muebles El Cid.

Al frente de esta se encuentra su anterior propietario,
Tomas Garcia, quien luego de pasar por el critico pro-
ceso de liquidacién de la empresa familiar, recogio lo
que le quedé para siy levantd Muebles Thomas, una
marca ‘de transicion’ que por unos cinco afos estuvo
en el mercado.

Ya, hace tres afios, funciona‘en forma’Muebles El Cid,
pero esta vez algo ‘encogida) pues cuenta con ape-
nas dos puntos de venta en Bogota, mientras que
Garcia dice que quiere hacer una empresa que pue-
da controlar por si mismo y considera que ya no sera
tan grande como la anterior.

Tomas Garcia, ya con 76 anos de edad, de los cuales
66 ha trabajado como mueblero, es un gran amigo
de los equipos de alta tecnologia, por eso hoy, en un
espacio donde una carpinteria tradicional deberia

refocosta

productos y servicios forestales

refocosta

servicios

Mitigacion de Impacto Ambiental

e Inventario forestal

¢ Ahuyentamiento y salvamento contingente de fauna
e Aprovechamiento forestal

e Levantamiento de vedas y reubicacion de epifitas

e Compensacién por pérdida de biodiversidad

Reforestacion Comercial

Inventario Forestal ®

Ahuyentamiento y Salvamento contingente e

Remocion de material Vegetal o

Compensacion ambiental e

Evaluacion de Huella de Carbono e

Estructuracién de sistemas de informacion e
cartografica y geografica.

&

refocosta

productos

Madera Maciza

En Refocosta trasformamos los cultivos de bosques
propios en productos que atienden mercados donde se
requiere madera de tipo estructural como muebles,
construccioén, arquitectura.

Nuestras Especies

® Pino caribe  *® Eucalipto * Roble * Teca

Productos:
Tel: 8021040 Cel: 314 411 6781
divisionproductos@refocosta.com

Servicios:

Tel: 8966400 ext. 3127

Cel: 311 814 3380
divisionservicios@refocosta.com

www.refocosta.com
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albergar a unos 200 trabajadores, las maquinas y 20
operarios se encargan de producir salas, comedores,
alcobas y muebles modulares.

Ante la insistencia de la revista Fedemaderas, Tomas
Garcia accedid a concedernos esta entrevista.

¢Revivié Muebles El Cid?

Ya tiene tres afos en el mercado, pero no puedo hacer
de esta como lo fue antes. Como mueblero, reinicié mis
actividades productivas hace ocho afios con una marca
‘de transicién’ pero hoy, con toda mi experiencia acu-
mulada, trabajo como Muebles El Cid.

iLa gente recuerda su marca?

Si, claro. Muchos tienen en sus hogares los productos
fabricados por nosotros que les vendimos hace mas de
diez aios, antes de que liquidaramos la empresa.

Todos nuestros antiguos clientes se dieron cuenta de
que reiniciamos labores; han vuelto, nos recuerdan y
hacen nuevas compras. Tenemos clientes desde hace
35 afios, quienes nos han demostrado su lealtad por la
marca y por la calidad que les ofrecemos.

{Como le fue con su marca de ‘transicion’?

Con Muebles Thomas arrancamos de cero, duramos
cinco anos en el mercado y no fue nada facil, pero sali-
mos adelante.

{Como es hoy Muebles El Cid?

Somos 20 trabajadores con las herramientas y la ma-
quinaria importada de la mas alta tecnologia que per-
mite mayor produccion y productividad en la fabrica-
cién de muebles.

FEDEMADERAS / Agosto

Se trata de la misma estrategia productiva que le dio
su impulso a El Cid, pero (obviamente) actualizada, de
punta.

¢Y el mercado?

Fabricamos de acuerdo con las necesidades de los
clientes y con las ventas de nuestros tres almacenes.
Para entrega inmediata ofrecemos salas, comedores
alcobas, lo mismo que muebles modulares y auxiliares.

En su orden, lo que mas se vende son comedores, mue-
bles modulares y salas; sin embargo, vale la pena des-
tacar que en este mercado hay de todo, todos los dias
nacen empresas de muebles y se liquidan otras, mien-
tras que se mantienen los que ofrecen buena calidad.

También hay muebleros incumplidos con sus trabajos
y por esto les va mal y salen del mercado, mientras que
otros, simplemente no saben de esto, pese a que invier-
ten buena cantidad de recursos financieros en poner a
andar sus empresas.

En cuanto a los gustos y las prioridades de la gente, es-
tos han cambiado. La gente ya no compra sus juegos
de sala, comedor y alcoba como lo hacia antes; hoy van
comprando de acuerdo con sus prioridades; primero,
lo basico, la alcoba.

Para lo que antes se reconocia como temporadas es-
tas ya no existen, es un mercado que se mueve todo el
ano, aunque hay algunos meses con un poco de mas
movimiento.
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<) de Madera

Maderas Confiables

CONSTRUCCIONES

€) ARAUCO "4TaBLemac MASISA  FINSA N Lamitech QM"QU'M ‘

PUNTOS DE VENT

MADERA VERDE - KITS DE ESTIBAS - MADERA ASERRADA
- INMUNIZADA - SECA - CONSTRUCCIONES EN MADERA -
COMERCIALIZACION Y DISTRIBUCION DE TABLEROS.

@) Nucleos S.A. (@ Cipreses S.A. (@ TM Codemaco S.A.S.

PBX - (57-4) 4480601
www.nucleosdemadera.com
MEDELLIN - COLOMBIA



COLASERRIOS

Kilémetro 1 Via a Ituango
Llanos de Cuiva « Yarumal - Antioquia
Mall Terracina Plaza - Envigado Antioquia

Teléfono 1: +57 4 860 1352
Teléfono 2: +57 4 403 2880

Soluciones

=

en Madera

Compromiso Colombia

"La Responsabilidad Social
Empresarial es una cultura de
negocios basada en principios éticos
y firme cumplimiento de la ley”

@ Soluciones Logisticas
@ Madera para muebles

y accesorios

@ Vivienda en madera

colaserrios@colaserrios.com e

www.colaserrios.com




iFrente a las importaciones?

Estas son de muy mala calidad, en su mayoria muebles trai-
dos de China. Varios clientes han venido a contarnos que los
compraron, motivados por el precio y la novedad, pero que
el producto se deteriora de forma rapida y no alcanzaron a
cumplir un afo de uso.

De todos modos, ese mercado no va a acabarse.
¢Posibilidades de exportar?

No, porque es muy dificil competir con los chinos. No es fa-
cil sostener clientes en el exterior, porque hay ocasiones en
que piden mucho, pagan bien, pero de un momento a otro
pueden desaparecer llevandose la mercancia y las deudas
contraidas. Por eso, es mejor el mercado local.

¢Como ve el futuro de Muebles El Cid?

Afo a afo, mejorando porque hemos venido incrementan-
do las ventas de forma sostenida. No damos crédito a nues-
tros clientes, pero si les recibimos sus tarjetas de crédito.

“Yodiseno. De forma permanente,

todos los/dias; esto, de:acuerdoicon
lasinecesidades delos clientes. “

Comencé a trabajar en esto desde que tenia 10 afios. Hoy
tengo 76.

No quiero una empresa que crezca tanto. Llegué a tener una
planta con 200 empleados, siete puntos de venta y 1.000
metros de exhibicién en cada uno.

¢Cual es su producto favorito?

Los comedores. Es el producto mas dificil de fabricar, pues
tiene su ciencia, lo que mas lleva trabajo.

Casi todos los dias se usa el comedor, no solo para comer,
sino también para estudiar, jugar o, incluso, recibir una visi-
ta. Es el mueble mas importante de los hogares.

Productos y
sistemas que
iIncrementan su
competitividad

Resinas Ureicas, Fanohcas v Melaminicas.
Adhesivos PFR, EPI, PUR, Hot Mealt y PYAc.

AkzoNobel
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Colombia entraalaerade las
certificaciones forestales

Un total de cinco proyectos forestales, el de la cuen-
ca del Rio Chinchina (Procuenca), incorporacién de la
biodiversidad en el sector cafetero en Colombia, Granja
Yariguies, Cooperacién Verde y CO2CERO han sido cer-
tificados por el Instituto Colombiano de Normas Técni-
cas y Certificacion (Icontec).

El caso de Procuenca fue la primera certificacion que
expidio la entidad, con la que avala la oferta de bonos
de carbono originados en 427 hectéreas reforestadas
por este proyecto que en su momento no llené los re-
quisitos normativos para acceder al llamado Mecanis-
mo de Desarrollo Limpio (MDL) de las Naciones Unidas.
El resto de hectéreas si se certificd bajo el Mecanismo
de Desarrollo Limpio de Naciones Unidas.

Esta es una iniciativa de la Alcaldia de Manizales, que
cuenta con el respaldo del instituto de fomento regio-
nal Infimanizales, “comenzé en el 2001 y soporta sus
actividades mediante un documento de proyecto en
el que se contempla la cofinanciacion de actividades
forestales y captura de CO2 como una alternativa pro-
misoria’, dice un informe del Icontec.

FEDEMADERAS / Agosto

“Se han mantenido 250 hectareas en ‘regeneracion na-
tural asistida’, disefiadas por una alianza con el Instituto
Alexander Von Humboldt y Conservacién Internacional
Colombia”, dijo un vocero de Infimanizales.

Por su parte, el proyecto de la Federaciéon Nacional de
Cafeteros, quizas es uno de los mas representativos del
pais, soportado en la amplia experiencia del gremio en
las labores productivas del sector rural y que fue certifi-
cado por el Icontec, se desarrollé con el apoyo del Glo-
bal Environmental Facility del Programa de Naciones
Unidas para el Desarrollo (PNUD) y del Fondo Mundial
para la proteccion del Medio Ambiente.

“Este tiene como objetivo crear un entorno para la con-
servacién y uso sostenible de la biodiversidad en pai-
sajes productivos cafeteros, que contribuya al sustento
de las poblaciones locales y a los beneficios ambien-
tales globales”, dice un documento que sobre el tema
publico la entidad certificadora.

De este proyecto, por ejemplo, el Icontec certificé la
metodologia desarrollada por la Federacion para medir



o egtos!Foregtales

|
La Primavera

“Es un proyecto MDL
para la restauracion forestal
de corredores biologicos
y productivos en los llanos orientales”
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y gestionar la huella de carbono de la cadena de
valor del café, ademas, se desarrollé una metodolo-
gia de calculo de la huella de carbono aplicable a la
cadena agroindustrial del café y se identificaron las
oportunidades para que en cada una de las etapas
de la cadena de valor se tomen acciones para con-
tribuir a la reduccién de las emisiones.

Por su parte, el proyecto agroforestal de la Granja
Yariguies se ejecuta en Barrancabermeja (Santan-
der), vereda la Lejia, a una altura de 110 metros so-
bre el nivel del mar.

El lote tiene una extension de 268 hectareas de
las cuales 180.62 estan establecidas en un sistema
agroforestal que integra cacao (Theobroma cacao)
y especies maderables como abarco (Cariniana
pyriformis), nogal (Cordia alliodora), cedro (Cedrela
odorata) y melina (Gmelina arbérea).

FEDEMADERAS / Agosto

Este es el esquema de certificacion

El Icontec desarrollé un protocolo y un esquema de
certificaciéon para minimizar el impacto ambiental
de las actividades productivas. En este se estable-
cen los requisitos que deben cumplir los programas
de compensacion de emisiones de gases efecto in-
vernadero (GEI) mediante actividades en el sector
forestal.

Estos (protocolo y certificacion) son éptimos para
los programas forestales que realizan la cuantifi-
cacion, gestiéon y comercializacion de las compen-
saciones generadas por actividades como manejo
sostenible de los bosques naturales, ampliacién y
enriquecimiento de los bosques naturales, regene-
racion natural asistida, corredores biolégicos y de
conservacion, barreras rompevientos, cerramien-
tos, cercas vivas, cultivos de guadua, plantaciones
forestales y sistemas agroforestales y silvopastoriles.

Las organizaciones utilizan las compensaciones
para lograr que el balance, entre la cantidad de
GEl liberada frente a la equivalente compensada,
sea igual a cero, buscando ser “Carbono Neutro’,
es decir, que su huella de carbono sea igual a cero
emisiones o incluso en algunos casos sea “carbono
positiva’, es decir, que sea mayor la captura que las
emisiones.
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maderas y tableros para sus proyectos.
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Arauco Colombia
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Tallando la madera

transformamos vidas

La capacitacion y el empleo de jévenes en condicién de vulne-
rabilidad social, son dos de los aspectos fundamentales de la
responsabilidad social puesta en marcha por el grupo empre-
sarial Unilehm en Colombia.

La vocacion nacié luego de una experiencia de comercio em-
presarial vivida en Alemania y Japdn, a mediados de la década
de los afos ochenta, por Luis Mayorga Avellaneda, gestor de
este grupo empresarial.

Alli, Mayorga observé como en una planta de produccion, fun-
cionaban de forma paralela otras unidades que elaboraban
piezas accesorias para una de las empresas visitadas; lo que
motivo a incorporar en Challenger una unidad productiva in-
dependiente, similar a la visitada, que debia cumplir un propé-
sito social.

“Nuestro proposito fue promover el desarrollo productivo de
jovenes en situacion de orfandad, producto del conflicto inter-

PYA

PINILLA'Y ASOCIADOS

CONSULTORIA Y ASESORIA
SERVICIOS PROFESIONALES

= REVISORIA FISCAL

= AUDITORIAS

= OUTSOURCING

no del pais, la violencia intrafamiliar, el maltrato y en condicién
de pobreza’, dijo el empresario.

Asi, hace mas de 15 afos arrancé el programa a cargo de la em-
presa y una vez creada la Fundacién Challenger, este se con-
vierte en uno de los pilares de su quehacer social.

Los jévenes, cuya edad promedio es 16 afos y que se encuen-
tran declarados en abandono, requieren desde temprana edad
competencias de desarrollo humano y productivo para enfren-
tar su camino de manera autébnoma, circunstancia que por lo
general se presenta a partir de su llegada a la mayoria de edad.

Actualmente, ellos son atendidos a través de un convenio entre
la comunidad de Padres Somascos y el Instituto Colombiano
de Bienestar Familiar (ICBF).

Mediante la metodologia del ‘aprender haciendo; los jovenes
reciben capacitacion técnica de la mano de equipos multidisci-
plinarios de apoyo psicosocial, en la construccién de su proyec-
to personal de vida.

En su etapa de aprendizaje, producen un variado portafolio de
accesorios, especialmente en madera, con altos estandares en
diseno y calidad, los cuales se comercializan en los almacenes
de la cadena Habitat Store.

Las ventas de los productos se realizan mediante el despliegue
de la campana‘Compra con Propésito;, la cual se promueve tan-
to en la cadena de proveedores de Challenger, como en todos
sus aliados y amigos.

Cuando los jévenes beneficiados con el programa se acercan
a los 18 afos hacen sus practicas laborales en las empresas del
grupo y luego de seis meses, de acuerdo con su desempefio,
son vinculados laboralmente.

Hoy, con un portafolio de mas de 100 productos y mas de 8.000
jovenes atendidos, se proyecta su expansion al mercado de
promocionales, grandes superficies y almacenes de decoracién
en todo el territorio Nacional.

= ASESORIAS LABORALES

= ASESORIAS TRIBUTARIAS

= NORMAS INTERNACIONALES

MAs DE 30 ANOS DE EXPERIENCIA EN EL SECTOR PRIVADO

E-MAIL: PINILLAYASOCIADOS@GMAIL.COM
TELEFONOS: 313 409 6631 - 300 337 6500



Vale la pena destacar que los productos son elaborados a partir
de piezas sobrantes de acero y madera que quedan como re-
utilizables luego de la fabricacion de cocinas, hornos, neveras,
calentadores y muebles que produce la empresa.

La Fundacién dispone para este programa un equipo de 17
personas compuesto por personal administrativo, disefiador,
dibujante e instructores-operarios, quienes realizan la labor de
ensefanza en las diferentes aulas-taller de ebanisteria, metal-
meciénica, confecciones, electricidad e iluminacién y cerdmica.

“Este programa fue la plataforma que inspiré el trabajo de res-
ponsabilidad social que estd en el ADN de los directivos del
grupo empresarial, quienes en cabeza de la Fundacién Challen-
ger también promueven la generacién de capacidades sociales
y de infraestructura para el desarrollo comunitario”

“Para lograrlo, esta en proceso la construccion de un complejo
social en la localidad de Ciudad Bolivar, en el que se atenderan
necesidades de nutricién, a través de programas de agricultura
organica, educacion, recreacién, deporte y salud de nifos, jove-
nes y familias’, dijo la empresa.

Si bien es cierto, los jévenes en el mundo y en nuestro pais son
quienes enfrentan el rigor de desempleo y estdn muy expues-
tos a los diferentes riesgos, producto del desequilibrio social,
son los huérfanos quienes registran el mayor exponencial en
la escala de las problematicas sociales que enfrenta la juventud
en general.

Los trabajadores y sus familias son un pilar fundamental en
la responsabilidad social empresarial (RSE), por tal razén la
Fundacion Challenger también enfoca sus acciones en el
desarrollo de programas de vivienda y educacion.

Ademds, pronto abrird sus puertas un jardin empresarial para
los hijos de los trabajadores de las empresas Challenger, Hotel
Habitel, Habitat Store y SKY Logistics, mientras que en una de
sus instalaciones estd adelantando una ‘ciudadela educativa,
orientada a ofrecer programas de formacion técnica y tecnolégica
para los empleados y sus grupos familiares.

iiL

 Zumbrano Bolivar * Teléfono (954) 853215 * gerenclu@monterreyforesiul.com
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POLITICA

Nuevo Minagricultura quiereirdela
mano con los gremios

Inicialmente eran 33 los invitados, pero resultaron sien-
do 55 los voceros de los gremios del sector agropecuario
que desayunaron con el nuevo Ministro de Agricultura,
Aurelio Iragorri, el lunes 1 de septiembre, en Bogotdy de
nuevo el miércoles 3 en la SAC.

Durante la jornada, que se extendié por cinco horas, el
funcionario le dio la palabra a cada uno de los dirigentes
gremiales, quienes expusieron la problematica de cada
uno de sus subsectores de la produccién agropecuaria.

Esto le vali6 el aplauso de todos, pues desde ya el Minis-
tro de Agricultura deja entrever que escuchara a los gre-
mios y que el Ejecutivo no es detractor y no tiene nada en
contra de las organizaciones de productores; pese a que
no lo dijo, el funcionario espera la misma respuesta; es
decir, contar con el respaldo de los gremios.

Es mas, dijo que los gremios deberan ayudarle al Go-
bierno a construir la agenda que debera tener el sector
agropecuario.

Otro de los temas que traté durante la reunion fue el de
los proyectos de Ley que esa cartera podra liderar, pero
no presentaria mas de tres al Congreso de la Republica.

Asi las cosas, quedara claro que los proyectos de ley de
tierras (que incluye baldios y tenencia) y la Ley de Desa-
rrollo Rural haradn parte de la tarea legislativa.

FEDEMADERAS / Agosto

Vale la pena destacar que el primero es mas que nece-
sario, pues la falta de claridad en la propiedad ha sido el
motivo del retiro de varios inversionistas, especialmente
de la zona de la altillanura y el aplazamiento de decisio-
nes de inversién por parte de otros grupos empresaria-
les; el argentino Los Grobo es un ejemplo.

Por ahora, dicho proyecto estd en su etapa de compo-
sicion, redaccion y consultas de tipo politico, con el fin
de que al radicarse en el Legislativo tenga un proceso
mucho més expedito y sin inconvenientes, como suce-
di6 en el pasado con proyectos similares; sin embargo,
Iragorri dijo que pasaria un afno antes de que esa ley en-
tre en vigencia.

Otros anuncios que sorprendieron al auditorio estuvie-
ron relacionados con el ‘revolcén’ que hara a varias de las
entidades del sector, como el Incoder y Finagro.

A la primera entidad le dejaria solo los temas relaciona-
dos con tierras, por lo que se esperaria que los temas de
adecuacion de tierras (riego), cofinanciacién de proyec-
tos, la pescay la acuicultura, pasen a manos de otras en-
tidades o, en el mejor de los casos puedan crearse nue-
vas entidades especializadas.

A la segunda serd mas bien un tema de ‘maquillaje; pues
Iragorri quiere que se simplifiquen las lineas de crédito
que se han disefiado para el sector agropecuario.

Uno adicional, también visto bien por los gremios, fue el
de cambiar completamente el esquema de las cadenas
productivas.

Destacé que mantendra un didlogo permanente con los
gremios de la produccién agropecuaria y con los movi-
mientos campesinos que no estan afiliados a ninguno
de los que hacen parte de la Sociedad de Agricultores
de Colombia (SAC).

Por dltimo, hablé de la prioridad de incrementar las in-
versiones invertir en las regiones.

De los aspectos anotados no dio detalles, por lo que
durante los préximos meses, quizas antes de finalizar el
ano, se conozca como serd el nuevo ordenamiento que
el ministro Aurelio Iragorri le dara al sector agropecuario

colombiano.
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Somos distribuidores para Colombia

Vive la experiencia STIHL, ahora con Eurosierras

EUROSIERRAS en la constante busqueda de ampliacion de su portafolio con el fin de atender toda la
cadena productiva Forestal-Madera-Mueble, acaba de suscribir un convenio con la firma alemana
STIHL para iniciar a partir de Agosto la distribucién de sus productos.

MOTOSIERRAS

Son mdquinas prdcticas que convencen por sus multiples detalles de
equipamiento, su potencia y su larga vida Util.

A & MOTOGUADANAS

, En terrenos dificiles, y especialmente en aquellas zonas donde no puede
trabajar un cortacésped, las motoguadanas STIHL son las mds apropiadas.
Las posibilidades de aplicaciéon de estas maquinas se amplian en funcién de
la potencia del motor y de la herramienta de corte: desde el corte de bordes
:b- hasta la eliminacién de maleza.

- } AHOYADORAS

Desde perforar simples agujeros en el suelo hasta la foma de muestras del
mismo, las posibilidades de uso de las ahoyadoras STIHL son muchas.

Carrera 44A No. 31-112 Medellin, Colombia - Email: info@eurosierras.com  PBX: (+574) 322 9001 - FAX: (+574) 262 2833 @curosierras [ eurosierras You(ll



EVENTOS

Fedemaderas se reunio con la
Direccion de Carabineros

La Directora Ejecutiva de Fedemaderas y la Directora de Comu-
nicaciones de la Direccién de Carabineros y Seguridad Rural se
reunieron el dia 22 de julio para reforzar las alianzas y construir
nuevos canales de comunicacién que faciliten la relaciéon y apo-
yo entre los productores y empresarios rurales con la entidad de
seguridad ciudadana.

U THAN N

Ecologic SAS - CO2CERO°® recibid \
Certificacion en Feria FIMA

En el marco de la Feria del Medio Ambiente (FIMA), la empresa
afiliada, recibié la certificacién del Programa Forestal de Com-
pensacion de Carbono, avalado por el Icontec.

Lanzamiento de diseno Pizano
2014

Del 15 al 28 de julio, en cinco ciudades del pais, Pizano hizo
su evento de lanzamiento en el que reveld sus cuatro nue-
vos colores, Egeo, Ferro, Arce y Bali, que se sumaron al ca-
télogo de la empresa. A los eventos asistieron industriales,
constructores, distribuidores y carpinteros.

F E \m
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FINAGRO

Fondo para el Financiamiento del Sector Agropecuario

{Necesita mayor informacion?

Linea gratuita nacional Agrolinea 018000 912219
Linea en Bogota 5953522

Atencion al publico Direccion de Servicio al Cliente
Carrera 13 No. 28 - 17 piso 2
Lunes a Viernes de 8:00 am a 5:00 pm
Bogota - Colombia

£

SliNet 5 |

1S0 9001

Certificado SC 5826-1 Certificado GP 067-1

NTCGP
1000

MinAgricultura
Ministerio de Agricultura
y Desarrollo Rural COLOMBIA

OIS




